
 
 
 
 

 

 

 

ME MARKETER AME MARKETER AME MARKETER AME MARKETER A    45 ANS+45 ANS+45 ANS+45 ANS+    
 

 

 

 

 

 

 

 

 

OOOOBJECTIF 
 

Développer et valoriser Développer et valoriser Développer et valoriser Développer et valoriser votrevotrevotrevotre    image en fonction image en fonction image en fonction image en fonction 
de la cible que de la cible que de la cible que de la cible que vous souhaitezvous souhaitezvous souhaitezvous souhaitez    convaincreconvaincreconvaincreconvaincre    
 

PPPPROGRAMME 
  

� Prendre conscience de votre image et de votre 
réputation 

 

� Revisiter vos valeurs et décrasser votre moteur 
pour retrouver vos envies 

 

� Elaborer votre SWOT personnel et définir votre 
« plus produit » 

 

� Définir votre intention stratégique pour parler 
de vous 

 

�  Ebaucher un plan de communication lisible 
 

 

 

 

 

CIBLE 45 ANS ET PLUS 
 

NBRE PARTICIPANTS 8 PERSONNES MAXIMUM 
     
DATE PLANNING SUR www.escpeuropealumni.org 
 

HORAIRE 9H A 18H 
 

LIEU  ESCP Europe Alumni  
 Le n° de salle sera précisé par affichage le jour de l’atelier 
 

COUT  80 euros pour les cotisants 
  130 euros pour les non cotisants et extérieurs 
 

ANIMATRICE CCCCHRISTEL DE HRISTEL DE HRISTEL DE HRISTEL DE BETHMANNBETHMANNBETHMANNBETHMANN    
 CONSULTANTE, COACH, FORMATRICE    

Cet atelieratelieratelieratelier est    pour vouspour vouspour vouspour vous,    si vous souhaitez : 
 

� vous outiller pour dépasserdépasserdépasserdépasser les préjugés 
 

� vous entraîner à parler de vousparler de vousparler de vousparler de vous en donnant envie à l’autreenvie à l’autreenvie à l’autreenvie à l’autre 
 

� vous présenterprésenterprésenterprésenter et vous « vendre » en accord avec vos aspirationsaspirationsaspirationsaspirations     
 

Atelier organisé par ESCP Europe Alumni, 
ouvert aux anciens des Grandes Ecoles et à leurs amis 

 

AGIR AAGIR AAGIR AAGIR A    45 ANS ET +45 ANS ET +45 ANS ET +45 ANS ET +    
    

www.escpeuropealumni.org    

 


